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Il Québec in Italia 



Il Québec e l’Italia 

 

Italia tra i primi dieci partners mondiali  

del Québec negli ultimi due decenni 



La più vasta Provincia del Canada 



Economia 

 PIL 2010 : + 2,5% 

 PIL 2011 : + 1,7% 

 PIL 2012 : + 1,2%  (previsioni) 

 PIL 2013 : + 1,6%  (previsioni) 

 



Economia 

 Risorse naturali ... 

 

...  e settori di eccellenza:  

 aerospazio  

 scienze della vita e biotecnologie 

 ICT 

 ottica/fotonica 

 tecnologie verdi 

 trasporti 

 agroalimentare 

 bioedilizia 



R&D 

 Dal 1995 il più elevato livello di spesa  

    in R&D in rapporto al PIL tra le  

    Province canadesi  

 più della media OCSE, G8 e UE   

 elevata concentrazione di ricercatori 

    10,0% in Québec 

      6,2% nei Paesi OCSE 

 



Budget 2013/2014 

R&D e investimenti esteri 

 

 bioalimentare 

 trasformazione risorse naturali 

 tecnologie verdi 

 biofarmaceutica 

 



Commercio estero 

 USA  68% 

 Europa  15% 

 Asia  7% 



HR e formazione 

    4 milioni risorse umane 

  20% Quebecchesi laureati 

  2,5 M $ l’anno per formazione HR 

 



Costi operativi e regime fiscale 

Costi operativi: 

  2,6% inferiori al resto del Canada 

  5,7% inferiori ai Paesi G7 

 

Regime fiscale competitivo: 

  imposizione fiscale tra le più basse in Canada 

  eliminazione tassa sui capitali  

  rimborso imposta vendita (IVA) su beni strumentali 

  credito imposta sull’investimento  



“Développement Nordique” 

“Le Nord pour tous” 

 25 anni 

 80 miliardi $ CND 

 20.000 nuovi posti di lavoro l’anno 

 

 Giacimenti minerari, risorse naturali, energia, 

foreste, turismo 
 

    www.monplannord.com  

 

http://www.monplannord.com/


Ma anche ...  

 Identità (lingua, cultura, appartenenza) 

 grande attenzione all’ambiente 

 attenzione alle misure sociali,  

    educazione, sistema sanitario,  

    sicurezza sul lavoro 

 

 

 



... e ancora ... 

 priorità ai risultati 

 relazione business to business  

 rispetto delle scadenze 

 struttura imprese simile a quella 

    italiana 

 facilità di intesa 

 



MERCI 


